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 Modes de commercialisation à l’international .............................................................................  30 € TTC 
 Modes de partenariat à l'international .........................................................................................  30 € TTC 
 Implantation à l'international........................................................................................................  25 € TTC 
 Création d'un service export en PME ..........................................................................................  30 € TTC 
 Les achats à l’international en PME ............................................................................................  30 € TTC 
 La propriété industrielle à l’international .....................................................................................  30 € TTC  
 
 

 

 
 
 Points clés pour démarrer à l’export ...........................................................................................  gratuit  
 Points clés pour démarrer à l’import ...........................................................................................  gratuit  
 Méthode d’étude de marché à l’international ..............................................................................  30 € TTC 
 Méthodes de recherche d’informations à l’international  .............................................................  30 € TTC 
 Tableaux de bord export ………………………………………………… .......................................  30 € TTC  
 L’information internationale sur le web (guide des sites)…………………. ..................................  30 € TTC 
 Indispensables à l'export .............................................................................................................  gratuit 
 Check-list pour trouver et sélectionner des salons à l’international ............................................  gratuit 
 Check-list pour préparer : 

 une offre à l’export ...............................................................................................................  gratuit 
 un contrat d'agent à l'international .......................................................................................  gratuit 
 un contrat de distribution à l'international ............................................................................  gratuit 
 une mission de prospection commerciale export ................................................................  gratuit 
 une participation à un salon international ou  une visite ..................................................  gratuit 
 

 

 
 

 Aides au développement international des entreprises ..............................................................  gratuit 
 Calcul du prix export ................................................................................. .................................  gratuit 
 Expédition de marchandises vers un pays de l'Union Européenne :  
 formalités à suivre .......................................................................................................................  gratuit 
 Crédit documentaire «CREDOC» : mode opératoire ..................................................................  gratuit 

 Lettre de crédit stand-by .............................................................................................................  gratuit 
 Appels d'offre internationaux  ......................................................................................................  gratuit 
 Renseignements financiers ou de solvabilité sur entreprises étrangères ...................................  gratuit 
 Recherche d’emploi et stage à l’international  ............................................................................  gratuit 
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Outils et méthodes  
 

 4444 CCI Nantes St-Nazaire, 02 40 44 63 69, i.silvadias@nantes.cci.fr  4499  CCI de Maine-et-Loire, 02 41 20 54  50, 

international@maineetloire.cci.fr  5533  CCI de la Mayenne, 02 43 49 50 26, international@mayenne.cci.fr  7722  CCI du Mans et 

de la Sarthe, 02 43 21 00 12, mtulleau@lemans.cci.fr  8855  CCI de la Vendée, 02 51 45 32 15, fernando.delgado@vendee.cci.fr 

Contactez votre Conseiller pour recevoir vos "Zoom Sur" 
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