
 
 
 
 

 
 
 
 

 

 

 Ed : 28/12/06 
 Prix : 30 € TTC 

 

"ZOOM SUR" 

 

La Création d’un Service Export en PME 
Comment structurer votre équipe en interne ? 

    

    

 

 

 

"Zoom sur" est une collection de notes et études, réalisées par CCI International Pays de la Loire pour vous aider dans vos démarches  
à l'international. Votre Conseiller en Développement International vous renseignera sur les différents thèmes de cette collection 
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